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SB Italia, fatturato record, obiettivi di
crescita e acquisizioni

SB ltalia supera i propri obiettivi di crescita, con un fatturato record nel 2023 e

I'apertura di una nuova sede strategica in Emilia-Romagna. Il progetto di

trasformazione digitale in Mondadori.

SB Italia, fatturato record a 42 milioni di fatturato nel 2023. obiettivi di crescita e
acquisizioni. Con una visione orientata al futuro, SB Italia si distingue come un
punto di riferimento nel panorama della consulenza aziendale, offrendo un

supporto prezioso alle imprese nel complesso processo di digitalizzazione.

Al contempo, l'azienda propone soluzioni sviluppate internomente, mirate o
soddisfare le esigenze specifiche di settori verticali. Tra queste soluzioni, spiccano
Docsweb Digital HR, progettata per la gestione delle risorse umane nel settore
della grande distribuzione e del retail, Docsweb Digital Procurement, dedicata
alla gestione degli acquisti e delle spese aziendali, e AgileSign, piattofrma per la
gestione delle firme digitali. Inoltre, SB Italia offre Panthera Textile, un ERP
pensato su misura per l'industria tessile, e Trasporto Semplice, una soluzione
progettata per adempiere alla normativa sul Fascicolo Doganale Digitale.

Questo approccio integrato consente a SB ltalio di fornire un supperto completo
alle imprese, combinando consulenza esperta con soluzioni tecnologiche
avanzote, il tutto mirato a ottimizzare | processi aziendali e ad affrontare le sfide

della digitalizzazione in modo efficace e innovativo.

SB ltalia cresce e guarda all’espansione
territoriale

Il 2023 ha visto SB ltalio consolidare lo propric presenza nel mercoto italiono,
evidenziondo una crescita significativa sia in termini di fotturato, in crescito del
30% a 42 milioni di euro e con un obiettive a 47 milioni di euro per il 2024. Grazie
alla sua reputazione consolidota e allo qualité delle soluzioni offerte, I'ozienda ha
rinnovato lo fiducia di numerosi clienti esistenti & conguistato l'interesse di 160
nuovi clienti nel corso dellanno. Questi risultati testimoniane il continug impegno
di SB ltolio nel soddisfare le esigenze del mercato e nell'offrire soluzioni
allavanguardia che spoziono daolle Smart Enterprise Content & Process

Management o Docsweb e Firma Elettronica con AgileSign.
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Massimo Missaglio. SEO SB Italia Fonte S8 itaka

Il fondatore e CEOQ di SE Italio, Massimo Missaglia, ha commentato i successi del
2023, sottolineando l'importanzo di un percorso di crescita e sviluppo costante
nel tempo. “Siomo molto soddisfatti dei risultati raggiunti nel 2023, che per noi
sono lo dimostrozione che il nostro impegno nel fornire soluzioni innovative e di
alto quaolitd & indirizzato nello giusta direzione”, ha dichiorato Missaglia. “La
nostra presenza consolidata nel mercato italiono dell'information Technology & il
frutto di progetti che rispondono con precisione alle esigenze dei nostri clienti,

garantendo sempre competenza e affidabilitd”.
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Obiettivi di crescita 2024

Per il 2024, SB ltalic si prepara ad affrontare nuove sfide e a consolidare
ulteriormente il proprio successo. Tra gli obiettivi prioritari vi & I'espansione
geografica dell'azienda, con l'apertura di nuove sedi per poter offrire supporto
alle aziende nel loro percorse di Trasformazione Digitale in tutto il territorio

nazionale.

Obiettivo 2024

47 MLN

Performance di
bilancio 30%

Positivita

Obiettivi strategici 2024 fonte

Espansione territoriale

SB Italio ha ingugurato uno nuova filiale in Emilio-Romagna, a Reggio Emilia,
consolidondo cos! il suo impegno nello prossimitd ai clienti & nell'esponsione
territoriale. Questa iniziotiva si inserisce nel piono di sviluppo strotegico
dell'azienda, volte o ampliare il presidio territoriale per supportare le imprese ne
processo  di  digitalizzazione. LEmilia-Romagna, con  le  sue  industrie
manufatturiere di eccellenza, roppresenta un polo strotegico per l'azienda, che
miro o offrire soluzioni cutting edge alle imprese locali per cumentare la
competitivit e ottimizzare | processi di business. Massimo Missaglio, CEO di SB
Italia, sottolinea l'importanza dell'innovazione e della sostenibilith per la crescita
delle imprese, offermondo che l'azienda & pronto o supportare le imprese

emiliane in questo percorso di doppio trasformazione, digitale e green.

AgileSign: la firma digitale di SB Italia

Inoltre, l'azienda mira ad arricchire ulteriormente il proprio portfolio di soluzioni,
con un focus particolare sull'ompliomento delle soluzioni verticali di Docsweb e
sull'espansione di AgileSign nel panorama normative in continua eveoluzione. Con
una crescente attenzione all'lntelligenza Artificiale, SB ltalia si propone d
miglicrare I'efficienza e lintelligenza dei suci prodotii e servizi, rimanendo un

punto di riferimento peri clienti nei progetti di Trasformazione Digitale.
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AgileSign, la soluzione di firma digitale offerta do SB lalio, rappresenta un passo

avanti nell'ottimizzoazione dei processi aziendali. L'opproccio semplice e intuitivo

di AgileSign consente alle aziende di estendere | propri processi di business ai

colloberator, ai partner, ai clienti & ai fornitori, attroverse una piattaforma

unificata accessibile do qualsiasi dispositivo. Senza lo necessitd di creare un

account @ inserire una password, | destinatari possono partecipare al processo

direttamente dal propric smoartphone, ricevendo un invito vio email o SMS.

Possono quindi compilare documenti, allegare file e fornire approvazioni con

facilité. Inoltre, & possibile applicare una firma elettronica e riconoscerla con

I'identita digitale, gorantendo un alto livello di sicurezza con l'assegnazione di un

certificato di firma digitale.

SBtala

Digital Innovation Comparny

Vincenzo Meduri Group CI0 Mondadori Fonte SE ltalia

Un esempio concreto dell'efficacia di AgileSign & rappresentato dalla
collaborazione con Mondadori, uno dei clienti storici di SB ltalia. Grazie alla
partnership consolidata nel corso degli anni, SB Italia ha supportato il gruppo

editoriale implementando un sistema documentale avanzato, accessibile a tutti i

dipendenti del gruppo. Inoltre, & stata introdotta una piattaforma dedicata per

semplificare la colloborazione con clienti e fornitori, migliorando l'efficienza e la
trasparenza delle operazioni. Integrando soluzioni per la fatturazione elettronica,
SB ltalic ha contribuito o ottimizzare ulteriormente i processi aziendali di

Mondadori, dimostrando il valore aggiunto delle proprie soluzioni innovative.
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